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L'INFORMAZIONE QUOTIDIANA DA PROFESSIONISTA A PROFESSIONISTA

BACHECA

Come migliorare il rapporto con le banche: tecniche gestionali e

negoziali
di Euroconference Centro Studi Tributari

Il percorso € indirizzato ad un professionista intenzionato ad approfondire le proprie
competenze nella consulenza finanziaria alle piccole imprese in un momento nel quale
sicuramente tale attivita di supporto si afferma quale bisogno primario di molte realta
aziendali ed in particolare per quanto attiene al rapporto con le banche.

Il percorso copre le fasi principali dell'attivita consulenziale approfondendo in primo luogo la
componente diagnostica, integrando ’'analisi dei dati di bilancio con le ulteriori informazioni
derivanti dall’'analisi andamentale del rapporto con le banche. Da una buona analisi dei bilanci
e della storia deriva una buona capacita di elaborare flussi previsionali (di breve e di medio
lungo termine), ovviamente attraverso la comprensione dello sviluppo del modello di business
e delle conseguenze economiche finanziarie che tale sviluppo comporta.

Prima di affrontare gli strumenti tecnici attraverso i quali operare nel rapporto con le banche
(corredati da esempi operativi e dall'analisi di situazioni concrete) verra affrontato il tema,
spesso trascurato, della comprensione del punto di vista delle banche (rating, analisi

andamentale) aiutando il professionista a capire perché alcune vie non sono percorribile
mentre altre hanno maggiori probabilita di successo.

PROGRAMMA

[ Incontro

ANALISI DELLA SITUAZIONE CORRENTE

[l Incontro

STIMA DEI RISULTATI ATTESI E DEL FABBISOGNO FINANZIARIO
[l Incontro

RAPPORTI CON LE BANCHE E MERITO CREDITIZIO

www.echews.it Page 1/3


http://www.euroconference.it/centro_studi_tributari/come_migliorare_il_rapporto_con_le_banche_tecniche_gestionali_e_negoziali
http://www.ecnews.it

NEWS
(/C Euroconference

L'INFORMAZIONE QUOTIDIANA DA PROFESSIONISTA A PROFESSIONISTA

SEDI E DATE
BOLOGNA - NH De La Gare
02/03/2016
18/03/2016

11/04/2016

MILANO - Hotel Michelangelo
04/03/2016
21/03/2016

15/04/2016

TORINO - NH Ambasciatori
03/03/2016
24/03%/2016

22/04/2016

VERONA - DB Hotel
01/03/2016
15/03/2016

13/04/2016
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CORPO DOCENTE
Saverio Bratta: Docente Finanza Aziendale - Universita Bocconi Milano

Marco Capra - Dottore Commercialista - membro della Commissione Banche dell'ODCEC di
Milano

Renato Santini - Dottore Commercialista - Docente Finanza Aziendale Universita di Bologna
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